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Gestion de construction avec Microsoft Dynamics NAV

E.L.C.1. enrichit la solution Microsoft Dynamics NAV
pour en faire une solution adaptée au métier de la
construction et aux entrepreneurs du secteur du
batiment.

Notre solution basée sur Microsoft DynamicsNAV,
est la solution pour les petites et moyennes
entreprises du secteur.

Fonctionnalités globales et activités couvertes

- Multi-sociétés, multi-devises,

multi-langues

multi-agences,

- Activités : Concepteur, ingénierie et études
techniques du batiment (bureau d'études),
Constructeur de  maisons individuelles,
Lotisseur, Promoteur immobilier

Les points forts de la solution

- Fiabilité et robustesse

- Facilité de prise en main

- Adaptabilité du systéeme

- Evolutivité des modules a intégrer et des
nouveaux services

La valeur ajoutée d’'E.L.C.I.

- Engagement humain fort

- Bonne compréhension des besoins

- Pertinence des préconisations

Excellent réactivité

Expertise en gestion et suivi de projet sous
Microsoft Dynamics NAV

Les modules déployés

Comptabilité générale
Comptabilité analytique

- Prospection commerciale

- Gestion bancaire

- Ventes

- Achats & marché de sous-traitance
- Gestion de projets / chantiers

Le nombre de stations de travail :

- De 3 a 50 utilisateurs simultanés
- Environnement Windows

Durée moyenne de mise en ceuvre :

- De 2 a6 mois

GOLD CERTIFIED
Partner

& “_Micmwfl Dynamics

-

» %
,--"__,.-

153

I Fonctionnalités métiers

Comptabilité de chantiers et Gestion des
appels de fonds

- Fiche de répartition

- Gestion des contrats et des avenants

- Emission et gestion des appels de fonds

- Facture définitive et avoirs

- Editions et statistiques (éditions fondations
coulées, réceptions, chantiers en cours,
annulations, délais, carnet de commandes)

- Analytique de type chantier

I Réserves, parachévement et S.A.V.

- Gestion des levées de réserves
- Gestion du parachévement et du S.A.V.

I Gestion de la sous-traitance

- Marchés en cours de chantier

- Marchés chiffrés au permis

- Prévision par lot

- Gestion des marchés de sous-traitance
- Gestion des factures de sous-traitance
- Tableau analytique de sous-traitance

I Prospection & Gestion commerciale

- Calcul de rentabilité par vendeur

- Calcul de rentabilité par conducteur de
travaux

- Calcul de rentabilité par gamme

- Calcul de rentabilité par modeéle

- Calcul de rentabilité sur particularité (plein
pied, sous-sol, etc.)

- Coefficient de rentabilité

- Gestion des prix et des préts

- Type construction

- Budget vente (financement client)

- Carnet de commandes

- Liste réceptions

- Marge livraison

- Gestion des terrains
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I Etats disponibles

I Prospection

Origine des contacts et des ventes par
support média

Fiche en exploitation par vendeur / Suivi
des résultats de prospection par vendeur
Suivi des échéances a terme / Suivi des
relances des prospects par vendeur

Suivi hebdomadaire des contacts (visite,
téléphone, administratif ...) par vendeur
Position du fichier prospect (nouveau,
actif, en échéance, abandon) sur 12 mois
Suivi détaillé de I'activité prospection par
prospect et vendeur

Gestion des prospects par vendeur
(derniére action)

Liste des prospects abandonnés

I Gestion commerciale

Statistique du C.A. par mois et par chantier
Portefeuille des dossiers

Tableau d’activité annuel

Carnet de commande par vendeur

Liste des ventes

Liste des ventes en re-signature
Répertoire des clients

Délai moyen des chantiers par conducteur
Fiche client

Liste des clients avec type de chauffage

| Suivi administratif

Tableau des acomptes demandés
Tableau des acomptes demandés non
réglés

Tableau des dates d’appels de fonds

Etat des montants mensuels des appels
de fond

Lettre de relance des appels de fonds
Tableau des acomptes

Acomptes appelés sur encours

Acomptes demandés - réglés

Etat de suivi administratif et financier /
suivi pour le Bureau d’Etudes

Edition détaillée des contrats

Suivi administratif des chantiers par client
Fiche client pour le suivi Bureau d’Etudes
Liste des feux verts

Gestion des feux verts

Tableau des délais contractuels des
réceptions

Suivi des encaissements clients
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- Dossiers en attente dinformations
complémentaires
- Liste des avenants non retournés

I Chantiers, marchés et sous-traitance

- Tableaux des marchés de sous-traitance

- Liste des chantiers réceptionnés avec
Dommages Ouvrages (DO)

- Liste des chantiers réceptionnés hors DO

- Chantiers en carnet de commandes a date

- Chantiers en cours a date

- Marché de sous-traitance non facturés

- Calcul de marges par chantier

- Calcul de la marge prévisionnelle par
chantier

- Ouvertures mensuelles

- OQuvertures mensuelles par type de
construction

- Réceptions mensuelles

- Réceptions mensuelles par type de
construction

- Ouvertures non réceptionnées

Levées de réserves, parachévement et
S.A.V.
- Reéserves : quitus non regus
- Réserves : relances sans suite
- Réserves : mises en demeures sans suite
- Suivi des levées de réserves
-  Levées de réserves: palmarés sous-

traitants

- Levées de réserves : palmarés conducteur
de travaux

- Levées de réserves: palmarés par corps
de métiers

- Parachévement & S.A.V.: quitus non
regus

- Parachévement & S.A.\V.: relances sans
suite

- Parachéevement & S.AV.: mises en
demeure

- Suivi du parachévement & du S.A.V.

- Parachévement & S.A.V. palmarés sous-
traitants

- Parachévement & S.AV.: palmarés
conducteur de travaux

- Parachévement & S.A.V.: palmarés par
corps de métiers
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L'E.R.P. Microsoft Dynamics NAV

En implémentant la solution ERP Microsoft
Dynamics NAV, vous optimiserez le partage
de l'information entre les différents services.
Vous réduirez notamment le temps passé a
générer vos factures, en assurant un meilleur
suivi de vos chantiers et des partenaires sous-
traitants.

Vous améliorerez la qualité du service client.
Ces objectifs sont a portée de main, grace a la
souplesse d’exploitation et a I'apprentissage
rapide de la solution Microsoft Dynamics NAV.

Fonctionnalités génériques de Microsoft
Dynamics NAV
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Contact

E.L.C.L

5, rue du clos Lebreton
01500 Ambérieu-en-Bugey
Tél. 04 74 38 23 38

Fax. 04 74 38 71 06
www.elci.fr

Des hommes au service des entreprises
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Gestion de la prospection

25242 DEBUCHY Albert - Fiche prospect == ]==]
Vos représentants €t VOS | ey |comumssn | saserrmsse |
agents vont a la rencontre N ) o Dateprise e contact . [T Prisece contact par MEHECTIIE
des prospects tous les | e o e
jours pour présenter VOS | wm.......... EscEsET | . BESTTTE  Fehescine. . P
modeles de maison, mais rnd 33_ Vendeur RGBT pate atviuson . [NERGRS
également  aider  VOS | aseseeneis . [ [ceeatensan . [ vestabenen . [ETS
futurs clients & trouver un | @/ EETERE BRSSO e
terrain dans le secteur | wpose....... e e s ] ememocee . [
géographique quils | e oot . D
SOUhaItent' . N°prospect Nom du prospect Date Heure Type Désignation Posséde ... Evaluation
Notre solution permet de ij 25245 DEBUCHY Abert Biuoes 03000 R , —
centraliser les  |@iuede B
informations de chaque
prospect, de suivre les o ey e nsEnarl
actions engagées et de = " ;
proposer des terrains T Wermenmmicesty J < R g (i m—
avec une Vvisualisation :
cartographique grace a i

B dlics-infos
JE Mes dics-nfos

Microsoft MapPoint.

Gestion des projets clients

. MP6255 Steve LYCOS - Fiche client oiE=E]
Une  fois  votre Général | Constructon | ates | Fmanct | PC | Gestonices | Plans dexe | Reserves | Parchév. &:5AY | Rédam | Aanning | Assurances |
prOSp_eCt transf_orme W fezss - R L e
en client par simple Date réception ausiége . || Datesignature contrat. [ OEI0SMEE
clic, vous affinez son DateacceptRe . [ | Dateacceptl . [ |
pl’Ojet, entrez Ies Nom de recherche. . . . _ Groupe compta. dient [FRANCE
différentes hases Ciité Nom . . . . . . [Steveveos T Groupe compta. m... [ENCAIS
p_ ciité fNom 2 . . . . [ wedephore .. ARz
de la construction et adesse oo R as e Houveau tékphone . [T
VOous pouvez Adresse (zmeigne) . . [T N portabe emzze
commencer |e SUiVi CPfvile .. ... [oi500(s) [AVEERIEDENBUGEY  (#) Situation de famile. , [Manege (¥) 3 P65 STEVE LYCOS - Eor
- - Désignation origine . . . | Enfants/A charge . . - ,'- = & ="
financier du — -
h t E] _ Code phase Désignation Coiit total
ntier. ) A
cha € Profession Employeur Téléphone employeur i g;m gggzig
. . Moo gt BLen T emmam | | 03 FACADES 1200,00
Les  informations | |uw. FemETTT EEETTT EEESET | e 1000
el 05 CHARPENTE FOURNITURE 3500,00
centralisées . Type construction . . . JE1 () : 06 POSE CHARPENTE ET COUVERTLRE 2000,00
permettent a Banque Origine . . . . . [CAGEST " (#) CREDIT AGRICOLECENTREEST  DépartementCade. |1 &)| | 09 ZINGUERIE 800,00
I'ensemble de vos Banque prétprincipal . . |CACEST Tatel Marché. . . . . 24300,00| — ﬂmﬁéi ;zggg
collaborateurs de Vendeur . ... ... Franck Pecout Total Marché Préwu . 3800,00(4] | 13 MENUISERIE FOURNITURE 2000,00
partager les mémes Agence. ... CORBILI AMBERTEU Total Autres Affect... 600000 | | 14 MENUISERIE POSE 1300,00
: . Suppert origine . . . . . [EONIGIR D1 (4] BONIOLR 01 SoldeDs. . ~225000,00 sk
mfprmatlﬂns et de Type origine. . . . . . . [COUPONREP. (4] COUPON REPONSE Bloqué. . ...
Suivre chacun pour I
sa partie, les [ [AcEs fhers dudossier ] [ Couriers._v) [Eian | gt <) [ e -
évolutions du projet.
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Acomptes et appels de fonds
MPE255 Steve LYCOS - Fiche client [a =]

Général | Construction | Dates | Financt | PC | Gestion/Pices | Plans dexe | Réserves | Parchev. &5av | Rédam | Planning [ Assurances |

Notre solution permet de

YD e S ETAGE |PLAIN-PIED ETAGE
A H Hors d' eau f hors d'air. . v
paramétrer la gestion des i e —

@

H Raccordement Internet . |Classique
appels de fond en fonction e O R e

[POMPE A CHALEUR
Batiments d= France. . . [ Liste des équipements

H H Type Chauffage. . . . . fpompE

de vos besoins et de suivre plaki.
-C1 A i Prise de contactpar . . . JCINDY. ® Date prise de contact . . 28/10/09

ceux-ci en détail pour ]ﬁfe‘—“‘“i@

—

Terrassement. . . . . .

Gestion dossier Adm. . . Maling . . . ... Ird
Chaque CI'ent, ou Moddle 5 o B ATRIMOINE (4] Adresse construction . . |5, Rue du Clos Lebreton
i ) Mombre de chambres . . |3 (=] Adresse construc, {28.., |
globalement afin de pouvoir Surface habitable . . . . 120,00 Code postal construction | 01500
, ) Surface annexes . . . ] 80,00 Ville construction . . . . [Amberien enBugey
realiser des relances et Conduc,de travaux . . . [GHARLES ) Longitude [ 76 = 76 76 B Latiuce . [0 < 9. 78 - Wi
optimiser votre trésorerie. Rémunération intermé... 000  Comm. acompte. . . . . |
Montant acompte . . . | 0,00 Coefficent actualisation . 8
Montant chéque DO . . 0,00 TauxTVA. + o v v e s s I 19,60
Prix TTC contrat. . . . . 250 000,00 TauxDO + v v e e I 0,00
Deltavente. . . ... . >
[Z3 MP6255 Appelé 0 - Tableau acompte | [ |
PP P!
MPGE255 STEVE LYCOS
Type 1 2 3 El 5 6
P 0 Contrat 37500,00 3750000 37500,00 3750000 37500,00 62500,00 -
Total 37 500,00 37 500,00 37 500,00 37 500,00 37 500,00 62 500,00
b | Appelé 37500,00 37500,00 37500,00 3750000
Réglé 37 500,00 37500,00 37500,00 37500,00 7500000 e
7! [ m 1 s

Gestion des marchés de sous-traitances

En fonction des marchés de FARTMPCO05300 COUVRE TOIT SARL - Facture sous-traitant =8 =E
sous-traitance passés, VOous Général | Facturation =
enregistrez les réglements de N o FARTMPC005300 ()| & Date comptzbiisation . . | 23/11/03
N . . Nedemarché. . . . .. MARCHTOIT
maniere si mple et efflcace' Neprojet. ... .. MP5255 Code condition paiement. |CHQ PASD'
STEVE LYCOS Date d'échéance . . . . 28/12j09
Montant marché HT . . . 2 300,00 Code mode de réglement |CHQ
Chaque facture va se Déja facturé . . . . . . 2300,00 Code deviee @
. <. Solde marché . . . . . . 0,00
comptabiliser et mettre a jour \@ greneur dordre 5 Ne facture fournisseur. . |FV20091012
le suivi financier de votre Nom du preneur d'ordre . |COUVRE TOIT SARL o 1
. o ' . P J Vile preneur dordre | 33200 (&) [VIENNE Libellé écriture . . . . . 5255-5TEVE LYCOS/COUVRE TOI|
projet, le suivi financier de
votre marché de sous- Cofitunitaire  Montant
. . i o N® Désignation direct HT TVA N® projet
traitance, ainsi que le suivi »| 604000 6255-STEVE LYCOS/COUVRE TOI 2300,00 450,80 MP§255  «
financier du tiers fournisseur. -

Facture v] [Fonction; V] [!alidation v] [ Aide




